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Start-up française en
volume de vêtements de
seconde main collectés

 

1 million
 
 

de CA en 2022  
       rentabilité en juin 23

Lancement en
octobre 

 

2021

Logiciel en 
 

SAAS 
marché de la

seconde main textile

45
clients 

(retailers et centres
commerciaux)

 

ARTHUR DE SOULTRAIT

ANTOINE GROS

152 150
 

Articles ont trouvé
une seconde vie

 

2021: 24 100

CO-FONDATEURS

524 millions
 

Litres d'eau économisés 
 

Soit la consommation d'eau 
de la ville de Nevers sur 1 an

 

15 
employés



LE MARCHÉ DE LA SECONDE MAIN EN FRANCE EST EN PLEINE EXPLOSION,
ESTIMÉ À 1,3 MDS€ DE CA EN 2022 (1) EN CROISSANCE DE +20% SUR LES
PROCHAINES ANNÉES

EN 2023, LA
SECONDE MAIN
REPRÉSENTERA
27% DES GARDE-
ROBES.(2)

2/3 DE NOS
VÊTEMENTS
DORMENT DANS
NOS PLACARDS.

LA CROISSANCE DU MARCHÉ
DES VÊTEMENTS SECONDE MAIN
EST 21 FOIS PLUS RAPIDE QUE
CELLE DU RETAIL TRADITIONNEL
(3)

LE MARCHÉ DE LA SECONDE
MAIN DÉPASSERA CELUI DE LA
FAST FASHION D'ICI 2028 (4)

1.Kantar
2.BCG 2020
3.LSA Conso 2021 
4.Thredup 2021 



LA BANQUE MONDIALE
ESTIME AUJOURD'HUI QUE
17 À 20% DE LA POLLUTION
MONDIALE DES EAUX EST
CAUSÉE PAR L'INDUSTRIE
TEXTILE .

AUJOURD'HUI ON ACHÈTE 
2 FOIS PLUS DE VÊTEMENTS.
30 KG PAR PERSONNE ET
ON LES PORTE 2 FOIS MOINS
QU'EN 2000, SOIT 7 FOIS EN
MOYENNE. 

ALLONGER LA DURÉE DE
VIE DU VÊTEMENT DE 9
MOIS PEUT RÉDUIRE SON
EMPREINTE CARBONE DE
20 À 30 % (1).

1.Étude WRAP

UN MARCHÉ POUSSÉ PAR LA PRISE DE CONSCIENCE
DES RESPONSABILITÉS DE L'INDUSTRIE TEXTILE ENVERS

L'ENVIRONNEMENT 



DEPUIS 10 ANS, 3 LEADERS SE PARTAGENT LE MARCHÉ EN FRANCE
LES PLATEFORMES E-COMMERCE SPÉCIALISÉES SONT DEVENUES LA

RÉFÉRENCE SECONDE MAIN POUR LES FRANÇAIS.

2ÈME SITE E-COMMERCE
EN FRANCE 10% DES
ACHATS EN LIGNE EN
FRANCE
 
19 MILLIONS D'UTILISATEURS

 
ENVIRON 2MD€ DE VOLUME
D'AFFAIRES ANNUEL

1. Entreprendre 3/03/2021
2. Fashion Network 

LICORNE, LEADER DU E-
COMMERCE DE LUXE
D'OCCASION

 
11 MILLIONS DE MEMBRES
ACTIFS DANS LE MONDE
 
CROISSANCE DE 110% AN (1)

RACHETÉ PAR 
LEBONCOIN EN 2019

 
3 MILLIONS DE VISITEURS
UNIQUES PAR MOIS. (2)



GÉNÉRER DE NOUVEAUX REVENUS 

Proposer une nouvelle expérience
qui accompagne le client à travers
ses étapes de consommation 

 

REPRENDRE LE CONTRÔLE 
DE SON IMAGE 

COMMUNIQUER SUR SON
ENGAGEMENT ÉCO-RESPONSABLE

ATTIRER DE NOUVEAUX CLIENTS

IL EST TEMPS POUR LES MARQUES DE REPRENDRE LE CONTRÔLE 
SUR LA DISTRIBUTION DE LA SECONDE MAIN ET SUR LEUR IMAGE 

Plus jeunes, en particulier les
Millenials et la Gen Z très friands de
seconde main 
  80% des clients du Re-commerce
des marques sont des nouveaux
clients 
(Source : Trove )

 

Profiter du marché gigantesque de la
seconde main

 
   En 2021 68% des français ont vendu
des vêtements sur une plateforme 
(Source : Fashion Network)

 

CRÉER UNE RELATION CLIENT
DURABLE 

Offrir une expérience fidèle à votre
identité de marque, que le client
achète en neuf ou en occasion. 

Prendre position ouvertement sur
les questions environnementales et
de durabilité de la mode pour
(re)gagner la confiance des
consommateurs. 



AUX US, UN NOUVEAU PHÉNOMÈNE
L’américain Tommy Hilfiger bouscule les codes en lançant
son programme de collecte de vêtements multimarques.

Tommy Hilfiger propose à ses clients de
racheter les pièces qu’ils ne portent plus,
toutes marques confondues : une grande
première ! 

Les consommateurs reçoivent en échange un
bon d’achat valable en boutique et sur le site
internet Tommy Hilfiger. En coulisses, la
marque américaine ne rachète pas les articles,
c'est la start-up partenaire Thred-up qui s'en
occupe et finance les bons d'achat grâce à la
revente des produits dans son réseau.



NOTRE MISSION

 DURABLEMENT CHEZ LES RETAILERS

INSTALLER LA SECONDE MAIN

AVEC UN MODÈLE RENTABLE



THE SECOND LIFE, C'EST QUOI ?

 *Les bons d'achat sont financés directement par The Second Life, grâce à la revente des produits dans son réseau.

un outil de                                                          qui permet à vos clients de céder
facilement leurs vêtements (toutes marques confondues), contre un bon
d'achat* de votre marque.

une plateforme de                              en marque blanche des produits de votre
marque, développée et opérée pour vous par The Second Life. 

The Second Life, c'est      solution innovante pour créer et maximiser tout votre
potentiel d'acteur de la seconde main :

LA

collecte unique et novateur

re-commerce



100% de reprise (+ de 1000 marques : hommes, femmes,
enfants) 
Plateforme en marque blanche
Déploiement en 6 semaines

LA COLLECTE ONLINE

Les vêtements de votre marques sont revendus sur
la plateforme dédiée à votre image. 

Pour faciliter la vie de vos clients et générer davantage
de bons d'achat à dépenser chez vous, nous permettons
à vos clients d'estimer, d'enregistrer et d'envoyer les
vêtements multimarques qu'ils ne portent plus sur une
plateforme dédiée, accessible depuis votre site internet

Les produits des autres marques sont revendus à
travers notre réseau spécialisé.

AVANTAGES



LA COLLECTE EN BOUTIQUE

Vos clients viennent directement déposer leurs
vêtements de toutes marques différentes en
magasin, reçoivent immédiatement une
estimation et repartent avec un bon d'achat de
votre marque.
Vider son dressing n'a jamais été aussi simple !

Formation en continue de vos équipes retail à
notre outil de collecte. Hotline 7/7.

FORMATION DE L'ÉQUIPE



BON D'ACHAT 
Le client reçoit un bon d'achat à
hauteur de l'estimation des articles
acceptés*.

LA COLLECTE , COMMENT ÇA MARCHE ?

LA COLLECTE 
Le client se connecte sur la
page dédiée. Estimation du
prix de reprise.
(5 articles minimum)

L'ENVOI
S'il accepte l'estimation =>
réception par email d'un bon
d'envoi prépayé Mondial Relay.

RE-COMMERCE DES PRODUITS
DE VOTRE MARQUE

Shooting et intégration au site de vente
en respectant les codes de votre

marque.

PRODUITS DES AUTRES
MARQUES 

Revendus dans notre réseau spécialisé

*En cas de non conformité des articles (raison du refus notifiée par mail), les
vêtements collectés sont donnés à des associations locales caritatives 

CONTROLE QUALITÉ
Notre Atelier contrôle les articles.       
 (vérification et validation de
l'estimation...)



Les articles reçus
sont vérifiés et
authentifiés par
notre atelier situé
en France.

Un shooting photo
est réalisé, en res-
pectant l’ADN de
la marque. Le prix
de revente est
défini selon
l’algorithme de
The Second Life et
validé par la
marque.

Flux produits 
poussé par I’API 
The Second Life sur
l’onglet seconde
main de l'e-shop de
la marque. Passé le
délai de 6 mois,
l’article sera écoulé
dans notre circuit
de revente.

Les articles vendus
sont expédiés
directement
depuis notre atelier
en respectant l’uni-
vers et le cahier
des charges de la
marque.

Encaissement pour
compte de tiers par
The Second Life.
Puis versement de
la commission à la
marque.

LE SHOOTING MISE EN LIGNE EXPEDITION 
DES ARTICLES

À L'ISSUE
D'UNE VENTE

RÉCEPTION 
DES ARTICLES 

NOTRE ATELIER S'OCCUPE DE TOUT JUSQU'A LA MISE EN
LIGNE ET À LA RÉEXPÉDITION 

RE-COMMERCE COMMENT CA MARCHE ?



PARCOURS CLIENTS 

  COLLECTE  

 

  RE-COMMERCE  















UN E-SHOP SUR-MESURE

Envoi avec packaging validé par la
marque pour une 

POUR LE CLIENT QUI ACHÈTE, 
UNE EXPÉRIENCE "COMME NEUF"

"COMME NEUF" 

UN PRICING AUTOMATISÉ, 

SHOOTING PROFESSIONNEL EN STUDIO : 

Basé sur une décote validée
avec la marque

Dans nos ateliers, en respectant la charte
graphique de la marque. Réutilisation des
photos originales, affichage similaire au
"neuf" (description, prix neuf barré...) 

EXPÉRIENCE D'ACHAT 



THE SECOND LIFE REVERSE
MENSUELLEMENT À LA

MARQUE 20% DU CHIFFRE
D’AFFAIRES HT RÉALISÉ

 

NOS CONDITIONS FINANCIÈRES
THE SECOND LIFE VOUS REVERSE UNE COMMISSION

*Ni de coûts de traitement à la pièce
 

NOUS VOUS OFFRONS LA 
 CRÉATION DE VOTRE SITE DE

RE-COMMERCE 
DÉLAI : 8 SEMAINES

AUCUN 
FRAIS DE SET UP

VOTRE
COMMISSION ABONNEMENT

ABONNEMENT MENSUEL
*Tarif adapté au volume du

chiffre d'affaires de l'entreprise 
 



En particulier les Millenials et la Gen Z très friands de la seconde main.

Augmentez le flux dans le magasin et fidélisez vos clients grâce aux bons d'achat.

Prenez position ouvertement sur les questions environnementales et de
durabilité de la mode pour (re)gagner la confiance des consommateurs en
proposant une nouvelle expérience éco-responsable. 

Boostez le nombre d'adhérents à votre programme de fidélité et récoltez
100% de la data des utilisateurs de The Second Life. Conforme RGPD ✔

DYNAMISEZ LE  TRAFIC  DANS VOTRE MAGASIN

ENRICHISSEZ VOS BASES DE DONNÉES CLIENTS

ATTIREZ DE NOUVEAUX CLIENTS PLUS JEUNES 

ENGAGEZ-VOUS DANS L 'ÉCO-RESPONSABIL ITÉ  

POURQUOI

ADOPTER LA

SOLUTION 

THE SECOND LIFE? 
+1000 marques référencées dans l'argus (homme, femme, enfant) + les frais de
transport des colis sont à notre charge

Multimarques, sans friction ni manipulations chronophages et compliquées pour
le client, contrairement aux solutions e-commerce actuelles (Vinted, etc.). Ce
dernier obtient instantanément du pouvoir d'achat.

COLLECTE INNOVANTE DE VÊTEMENTS MULTIMARQUES

RÉCUPÉRATION ET  RACHAT DES ARTICLES



NOS 

Laurent DASSAULT
Groupe DASSAULT

Jonathan ANGUELOV
Fondateur de Aircall

Nicolas MACQUIN
Managing Director
Vitruvian Partners

Frédéric JOUSSET
Fondateur de Webhelp

Jean-Philippe CARTIER
Président de AC8

ACTIONNAIRES

PARTENAIRES
FINANCIERS

NOS

Jérome BOUCHERON
Président fondateur

SQUARE Management



ILS NOUS FONT CONFIANCE



C
O
N
TA
C
TS

Arthur de Soultrait
Co-fondateur, 

CEO 
arthur@thesecondlife.fr

+33 6 07 40 96 96

Antoine Gros 
Co-fondateur,

Directeur Commercial
antoine@thesecondlife.fr

+33 6 89 67 75 41



ANNEXES



1/Nous transmettre la charte graphique de la marque

2/Valider la politique de pricing que nous vous soumettrons 

3/Nous transmettre tous les catalogues de vos collections des 4

dernières années (références, visuels, descriptions…). 

4/Déterminer les premiers lots de vêtements à mettre en ligne (fin de

stock, retours magasins) 

5/ Définir ensemble les modalités et le calendrier du déploiement 

ALORS, 

APRÈS AVOIR SIGNÉ UN ACCORD DE CONFIDENTIALITÉ, NOUS
VOUS INVITONS À :

               QUELLES SONT LES
PROCHAINES ÉTAPES ?



Les produits collectés de votre marque sont
récupérés pour être revendus sur la
plateforme de re-commerce ; les autres
marques, elles, sont  revendues en France par
nos partenaires (via des plateformes online et
magasins physiques).

Le client dépose ses vêtements de 
seconde main directement en magasin.

Les produits des autres marques, sont
rachetés par The Second Life ce qui
permet de financer les bons d'achat.

Depuis une tablette ou un ordinateur,
l'équipe de vente est capable en
quelques clics de donner une
estimation du prix de reprise de
l'article  déposé. 

LA COLLECTE EN MAGASIN, COMMENT ÇA MARCHE ?

Le client reçoit alors instantanément un
bon d'achat*  à dépenser dans le magasin.

 *Interfaçage via API des bons d'achat 



SUIVEZ VOS PERFORMANCES GRACE AU 
LIFEBOARD











ILS PARLENT DE NOUS



FAIRE CIRCULER
LA MODE 

C'EST LUI
DONNER UN

NOUVEAU
SOUFFLE


