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Les lecteurs face au contenu digital premium

99 % des français sont stoppés
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Coût financier des abonnements premium

Complexité administrative 
(1 compte par média : sportif, éco, actu,..)

Changement des usages 
(Zapping des sources, lecture par article,..)

Problématiques
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Lecteur

Perte de temps et frustration des lecteursConséquence
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La solution Pressmium

Service web et mobile de lecture d’articles de presse 

Un unique abonnement pour accéder directement aux 
articles de différents médias
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La solution Pressmium
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• Consultation transversale des sources

• Ergonomie de lecture basée sur l’article (délinéarisée)

• Personnalisation et ciblage de l’information pertinente

• Un panel de services (recherche, veille, contextualisation, 
synthétisation, ..)

Un unique abonnement pour accéder directement aux 
articles de différents médias

9,99 euros par mois pour un accès illimité 
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Positionnement dans le paysage
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Accès aux contenus premium

Accès aux contenus gratuits avec publicité

Lecture 
linéaire par 
titre (PDF)

Lecture délinéarisée, 
avec modèle par 

article et offre de 
services (reco, suivi,..) 

Cision (L’Argus de la presse et Europresse), 
Dow Jones (Factiva)
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L’équipe Pressmium
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Walid Ghanem
Co-fondateur & CTO   

Aloïs Bazin de Jessey
Co-fondateur & CEO   

Aude de Pouilly
Marketing & Design

Ezéchiel Kahn
Data & IT
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Nos soutiens stratégiques
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Produit
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Sortie officielle de Pressmium prochainement avec l’appli et le site !
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Roadmap
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Démontrer l’usage Optimisation puis déploiement à grande échelle

Service avec lecture d’articles, 
personnalisation, classification et 

éditorialisation (40 médias)

Objectif

Stratégie 
d’acquisition

Produit

Janv
2020

oct
2019

Plan RP
Communication (nos réseaux)
Growth hacking 

Lancement de l’offre 
en B2C et possibilité 

de B2B

Accroissement du nombre de médias 
Déploiement de la recommandation, synthétisation, 

contextualisation.

Levée de fonds

Marketing
Lancement d’offre type box cadeaux
Influenceurs
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Testez la version beta sur www.pressmium.com avec le code  TEST19 !

http://www.pressmium.com/
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Business modèle B2C
Un abonnement unique :

Les lecteurs payent 9,99 euros par mois pour un accès illimité aux 
articles de la plateforme (premier mois gratuit).
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Juste répartition : 

65% des revenus abonnements sont redistribués aux éditeurs au 
prorata de la consommation globale sur la plateforme. 

Le modèle B2B est à 
réaliser sur mesure 
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La technologie Pressmium

I.A.

MACHINE LEARNING

BIG DATA

Analyse de l’audience

Algorithme de recommandation

Gestion du contenu

Classification de l’information 

Traduction

Partenariat entre Pressmium et l’INRIA (Institut National de la Recherche en Informatique 
et en Automatique) sur le développement de la technologie Pressmium.
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2017

La pub ne rémunère plus, fin de la gratuité. 
Début de la généralisation des paywalls

2018

Croissance des 
abonnements digitaux 
des grandes marques. 
Mais cela ne permet pas 
de couvrir la baisse des 
revenus publicitaires.

2019

UE :

Adoption de la réforme sur les 
droits d’auteurs qui va obliger les 
agrégateurs d'informations comme 
Google News, ou des réseaux 
sociaux comme Facebook de 
rémunérer les contenus.

US & Canada :

Apple lance son Netflix de la 
presse

D’ici 5 ans

Emergence de géants de 
l’information qui seront manageur 
de contenus (ainsi que producteur)

Apparition de réseaux sociaux 
« responsables » (confidentialité, 

contenu à haute valeur ajoutée, pas 
de pub).
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Croissance et intermédiation du marché de la presse digitale
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Un acteur européen va émerger dans ce secteur en B2C et B2B !
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Walid 
co-fondateur

walid@pressmium.com
06 50 81 22 07

Aloïs
co-fondateur

alois@pressmium.com
06 15 46 70 92
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Vous participez à l’aventure ?


